Программа

 Первого Специализированного Делового Форума

«Как стать ЧЕМПИОНОМ на рынке спортивных товаров» 
Санкт-Петербург, 2 февраля 2006, ЛенЭкспо
	Время
	Выступающий
	Тема выступления
	

	10:00
	Регистрация участников, 

мультимедийная презентация о состоянии и тенденциях развития рынка

	10:30
	Торжественное открытие Форума

	
	Выставочное объединение ЛенЭкспо, Оргкомитет выставки ИНТЕРСПОРТ-2006
	Приветственное слово
	

	
	Ассоциация предприятий спортивной индустрии (АПСИ), исполнительный директор Березников Александр Алексеевич
	Приветственное слово
	

	
	Лига предпринимателей торговли Санкт-Петербурга, генеральный директор Туляков Виктор Александрович
	Приветственное слово
	

	Награждение лучших магазинов и розничных сетей детских товаров
Выступления в рамках награждения магазинов и розничных сетей
	

	
	Ахчи Марина Александровна,

заместитель генерального директора по коммерческим вопросам,

Оптово-розничная сеть магазинов                                                              "Спортивный на Литейном"
	Основные факторы успеха на рынке спортивных товаров: правильно расставляем акценты в системе обслуживания покупателей
	

	
	Дайнеко Марина Геннадьевна

руководитель,

Спортивный магазин "Зенит"
	Слагаемые успеха магазина в условиях жесткой конкуренции
	

	
	Пасечник Оксана Евгеньевна,

менеджер по управлению территорией в Санкт-Петербурге,

Сеть магазинов «ADIDAS» 
	О компании
	

	
	Шикалова Татьяна Николаевна,

Менеджер по рекламе Северо-Западного филиала,

Сеть спортивных супермаркетов  "Спортмастер" 
	О компании
	

	11:00
	Специфика развития рынка детских товаров Санкт-Петербурга: статистика основные тенденции, мнения и комментарии
	

	11:00
	Алексеева Вероника Александровна,

маркетолог-аналитик,

Агентство Маркетинговых Исследований "Символ-маркетинг"
	Основные изменения на рынке спортивных товаров: статистика, факты, комментарии
	

	11:20
	Черемушкин Антон Евгеньевич,

менеджер по маркетингу,

Консультационная компания                                                        Той-Опинион
	Предпочтения потребителей спортивных товаров и услуг на рынке Санкт-Петербурга
	

	11:40
	Березников  Александр Алексеевич,

исполнительный директор,

Ассоциация предприятий спортивной индустрии (АПСИ)
	Российская спортивная индустрия: тенденции и региональные аспекты развития
	

	12:00
	Хайрова Ольга Ивановна,

генеральный директор,

ООО "Спортивный Люкс"                                                                   (Тосно)
	Особенности работы и развития магазинов спортивных товаров в регионах: проблемы и пути их решения
	

	12:20
	Перков Валерий Анатольевич,

главный менеджер РАФ,

Российская Ассоциация Франчайзинга
	Распространение франчайзинга на рынке спортивных товаров: дополнительные возможности для развития бизнеса
	

	12:40
	Выползова Наталья Владимировна,

руководитель службы персонала, 

ООО "Торэкс"                                                 сеть магазинов "Интерспорт"
	Стандарты работы торгового предприятия
	

	13:00
	Попов Николай Олегович,

исполнительный директор,

ТК "ПИК"
	Преимущества открытия магазинов спортивных товаров в современных торговых комплексах
	

	13:20
	Нетецкая Елена Александровна,

менеджер по рекламе и PR,

ЗАО"Спарта" (STAYER)
	Чем может помочь производитель и поставщик рознице.                                                                         Проведение специальных акций: "выделяться не возбраняется"
	

	13:40
	Федина Юлия Владимировна,

менеджер по PR,

Агентство Социальной Информации "АСИ"
	Физическая культура и спорт в жизни горожан
	

	14:00
	Перерыв. Посещение выставки

	15:00
	Как добиться успеха на рынке спортивных товаров:                                                                                                                   от конкуренции товаров, к конкуренции идей
	

	15:00
	Крамарев Алексей Николаевич,

директор компании профессор СПбГУСЭ,

Консультационная компания             «Торговые решения»
	Как добиться успеха на рынке спортивных товаров в условиях жесткой конкуренции?
	

	15:15
	Березкин Александр Григорьевич,

заместитель генерального директора,

Футбольно экипировочный центр                                                         АБМ-Спорт (UMBRO)
	Как добиться успеха на рынке спортивных товаров в условиях жесткой конкуренции?
	

	15:30
	Яковлева Елена Валентиновна, 

директор розничной сети,

ООО "Спортивный стиль"
	Пример успешной работы магазина на рынке спортивных товаров в новом мультибрендовом формате
	

	15:45
	Липина Ольга Александровна,

гнеральный директор,

Сеть магазинов «REEBOK»
	Современные методы стимулирования продаж в магазине спортивных товаров: от мерчендайзинга к созданию комплекса дополнительных ощущений
	

	16:00
	Игнатьева Надежда Валерьевна,

ведущий специалист,

 Центр технического света "LIVAL"
	Использование световых технологий в торговле: управление покупателями и продажами
	

	16:15
	Одинокова Мария Алексеевна,

специалист по продажам и маркетингу,

ООО "Ароматик"
	Аромокоммуникации: как «заставить» посетителя полюбить Ваш магазин
	

	16:30
	Голубева Ульяна Георгиевна,

директор по персоналу,

группа компании  «ТехноСпортЦентр»
	Работа продавцов-консультантов как важнейший фактор успеха в условиях конкуренции
	

	16:45
	Андреева Анастасия Михайловна,

 генеральный директор,

 адвайзинговое агентство "Сонара"
	Современные технологии повышения эффективности работы торгового персонала
	

	17:00
	Окончание Конференции


